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m En los últimos cuatro 
años los ingresos de los 
trabajadores han caído en 
promedio el 20 por ciento. 


1 La devaluación, tal 

como fue instrumentada, 
amenaza recortar aún más 
el poder adquisitivo de los 
trabajadores. 


1 El alza de los precios de 
los bienes de la canasta 
familiar, la indexación de 
alquileres y deudas y la 
anunciada “readecuación” 
de tarifas de servicios 
públicos destruirán el poder 
de compra del salario. 


m Además, con depresión 
económica y aumento de la 
desocupación, los sueldos 
nominales pueden seguir 
cayendo. 


m El Gobierno no tomó 
ninguna medida para 
defender el salario y la 
CGT oficial y la de Moyano 
se mantienen en silencio. 
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E mpresas 


La fundación Banco Credi- 
anco Interameri- 


BANCOS : 
He leído el e-cash del domingo pasado con 
relación a una más de las “inteligentes” dis- 
posiciones que los bancos tienen para con 
sus clientes. Esto se hace con la connivencia 
de un gobierno (no del Estado) que obvia- 
mente no arbitra en favor de los más débiles 
de una relación. Tampoco esperemos que 
cambie sin presión. Los hechos vividos así lo 
demuestran. Por este motivo me permito su- 
¡gerir una alternativa para modificar, desde 
nosotros los usuarios de los distintos serví- 
cios, este estado de cosas. La idea es que 
| ya que los bancos no están dispuestos a 
cambiar, cambiemos nosotros de bancos, 
Esto requiere que los bancos tengan una 
mejor atención y servicio, a fin de dar res- 
puesta a este crecimiento de su cartera de 
clientes. Estoy tramitando la baja de mi tarje- 
ta de crédito y, a pesar de que soy un exiguo 
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A 
cliente, ya me han llamado dos veces y es- 
crito una carta para que modifique mi actitud. 
Tenía una cuenta corriente en el Supervielle 
hasta que me empezaron a cobrar $10 más 
IVA por “riesgo contingente” a cada cheque. 
Cerré la cuenta y se acabó ese problema. 
Esto no hace que me la crea, solamente me 
permite ver que si una gran mayoría cambia- 
ra por ejemplo su cuenta bancaria, los ban- 
cos empezarían a cambiar de política y, si no 
lo hicieran, no seríamos nosotros los perjudi- 
cados. Para finalizar, recuerdo una vieja pro- 
paganda que grafica el conocimiento que la 
dirigencia de los bancos tienen con relación 
al abuso y mala atención y es la que hacía el 
Banco Itaú, con una mesa de directivos rién- 
dose de un banco que atendería bien a su 
clientela. 
Arq. Jorge Stanganellí 
jorgestaRinfovia.com.ar 


Hecho polvo 


POR ROBERTO NAVARRO 


l plan económico de Eduardo 
Duhalde pulveriza los salarios, 
En los últimos cuatro años los 
ingresos de los trabajadores han caf- 
do en promedio el 20 por ciento. La 
devaluación, tal como fue instrumen- 
tada, amenaza recortar aún más el po- 
der adquisitivo de los trabajadores. El 
alza de los precios de los bienes de la 
canasta familiar, la indexación de al- 
quileres y deudas y la anunciada *re- 
adecuación” de tarifas de servicios pú- 
blicos destruirán el poder de compra 
del salario. Además, los sueldos no- 
minales no sólo no van a aumentar, 
sino que, con depresión económica y 
aumento de la desocupación, pueden 
seguir cayendo. Durante enero, con 
precios formados en base al dólar ofi- 
cial (1,40 pesos), acuerdos realizados 
con los supermercados y stocks com- 
prados antes de la devaluación, la in- 
flación fue sólo del 2,3 por ciento. Pe- 
ro en los primeros días de febrero las 
remarcaciones van del 10 al 50 por 
ciento. Economía estimó una infla- 
ción anual del 15 por ciento; el FMI 
calculó un 17 y economistas privados 
prevén no menos del 25 por ciento. 
En ese contexto, el Gobierno no to- 
mó ninguna medida para defender el 
salario y la CGT oficial y la de Mo- 
yano se mantienen en silencio. 
La improvisación del equipo eco- 
nómico para salir de la convertibili- 


dad disparó el dólar, que ahora arras- 
tra la inflación; la falta de políticas ac- 
tivas que equilibren los precios dio 
rienda suelta a las remarcaciones; la 
ausencia de un plan de empleo que 
redistribuya la riqueza, reactive el 
mercado interno y baje la desocupa- 
ción continúa deprimiendo los ingre- 
sos. El modelo no cambió: la variable 
de ajuste sigue siendo el salario. Has- 
ta diciembre, la ecuación era estabili- 
dad de precios con caída de ingresos; 
a partir de enero, suben todos los pre- 
cios menos los sueldos. La única di- 
ferencia es que el proceso se aceleró y 
amenaza conseguir en pocos meses 
una rebaja real de ingresos superior a 
la sufrida durante los últimos cuatro 
años. A un mes de la devaluación y a 
una semana del anuncio de la flota- 
ción cambiaria, la capacidad adquisi- 
tiva de los trabajadores baja 12 por 
ciento en medicamentos, 15 en po- 
llo, 33 en tomates, 50 en harina y tam- 
bién la mitad en televisores y helade- 
ras. 

El principal factor que alienta la in- 
flación es el aumento del dólar. Laim- 
pericia del equipo económico lo ca- 
tapultó a un valor muy superior al que 
se podía haber estabilizado dada la re- 
lación entre pesos y divisas disponi- 
bles. Primero estableció un dólar ofi- 
cial de 1,40 y anunció una futura flo- 
tación sin fecha, que retrajo la liqui- 
dación de exportaciones y generó en 
el público la expectativa de un precio 


¿POR QUÉ ESTAN AUMENTANDO LOS PRECIOS? 


Abusos, lobbies 
e Iimpericias 


POR R. N. 


l aumento de precios de los úl- 
timos días responde a múltiples 
razones, pero en muchos casos 
losincrementosson injustificados; Los 
laboratorios medicinales, porejemplo, 
dicen que utilizan drogas importadas. 
Pero el costo de producción de la ma- 
yor parte de los remedios representa 
menos del 3 por ciento del costo to- 
tal. El resto es marketing e investiga- 
ción. En estos días los medicamentos 
aumentaron un 12 por ciento en pro- 
medio y algunas especialidades subie- 
ron hasta un 35 por ciento. El despro- 
porcionado aumento de los alimen- 
tos, que se producen, en promedio, 
con más de un 90 por ciento de insu- 
mos nacionales, podría ser fácilmente 
evitable. Las empresas dicen que los 
alimentos se elaboran con commodi- 
ties, como la harina y el aceite, que tie- 
nen precio internacional. El gobierno 
podría haber impuesto retenciones a 
lasexportaciones, para reducir ese pre- 
cio, o tenía la posibilidad de negociar 
con los productores menores precios 
en el mercado local a cambio de no 
cobrarles las retenciones. 
Otraposibilidad que tieneen sus ma- 
nos el equipo económico para conte- 
ner los precios es revisar los aranceles 
de importación de los productos que 
compiten con los fabricados en el país 
y aumentaron exageradamente. En ge- 
neral, la mayor parte de las cargas aran- 
celarias están estimadas más por el 
lobby de los productores locales que 
por un estudio del mercado interno. 
La extranjerización de la economía 


que se dio en la década pasada, basa- 
da principalmente en la venta de em- 
presas locales a las multinacionales, 
también alienta la inflación. La ma- 
yoría de las trasnacionales compra to- 
dos los insumos que pueden a prove- 
edores globales en el exterior. Por eso, 
ahora, ante la devaluación, sus costos 
se incrementan. La solución a este 
problema no es sencilla ni llegará so- 
la. Por un lado el proceso de sustitu- 
ción de importaciones por produc- 
ción local va a ser lento, por las difi- 
cultades en que se encuentran las py- 
mes argentinas y la desaparición del 
crédito. Además, como el Estado no 
seinvolucra instrumentando medidas 
que incentiven la compra de produc- 
tos argentinos ni impulsa políticas ac- 
tivas con ventajas impositivas para las 
empresas nacionales, es factible que 
muchas multinacionales prefieran se- 
guir comprando afuera, incluso un 
poco más caro. 

Hay casos en los que los aumentos 
de precios son inevitables. Se trata de 
sectores que venían fuertemente gol- 
peadosporla competencia de produc- 
tos importados, y que estaban desa- 
pareciendo del mercado. Por ejem- 
plo, los fabricantes de calzado se es- 
taban dedicando a importar desde 
Brasil, porque los productos venían 
hasta un 40 por ciento más baratos. 
Ahora, con la devaluación, muchos 
volverán a producir, pero, con los cos- 
tos nacionales, no podrán evitar ven- 
der más caro el calzado argentino que 
el precio al que estaban vendiendo la 
producción brasileña con el dólar a 1 
peso.Bl 
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superior. Luego diseñó y desechó 10 
borradores con distintos modelos de 
pesificación hasta decidirse por el pe- 
or, porque le generó un nuevo déficit 
al Estado. Por fin anunció la inme- 
diata flotación y declaró un feriado 
cambiario de una semana. Todo un 
cóctel de errores que provocaron un 
precio del dólar inflado por miedos y 
expectativas, 

Además, el Gobierno no tomó una 
sola medida que atempere el alza de 
los precios y mantenga el poder ad- 
quisitivo del salario. El 65 por ciento 
delos trabajadores gana menos de 500 
pesos. Con ese ingreso, destinan la 
mayor parte de su dinero a comprar 


indexación: Otra 
decisión del equipo 
económico que atentará 
contra el poder adquisitivo es 


el nuevo índice de indexación 
bautizado CER. 


alimentos. La devaluación disparó los 
precios de los alimentos, porque los 
productores agropecuarios, que pro- 
ducen el insumo principal de estos 
bienes, actualizan sus precios de 
acuerdo con los que consiguen por sus 
exportaciones en el mercado interna- 
cional. El Gobierno hubiera podido, 
por ejemplo, aplicar retenciones a las 
exportaciones agropecuarias, queaca- 
ban de duplicar su valor, para redu- 
cir el impacto sobre los precios inter- 
nos. Con lo recaudado con este gra- 
vamen, podría haber rebajado el IVA 
de los alimentos más indispensables. 
Así se hubiése defendido el ingreso. 
Pero no lo hizo. 

Muchos economistas apostaban a 
que la recesión iba a poner freno a la 
inflación. Daban el ejemplo de Bra- 
sil que, tras su devaluación de princi- 
pios de 1999, sólo tuvo que soportar 
un 8,9 por ciento de inflación en ese 


año. Pero el país vecino no tiene una 
dependencia tan grande de insumos 
importados en su producción. Cash 
consultó al gerente de producción de 
una de las principales empresas ali- 
menticias del país, que pidió no ser 
mencionado, sobre cuál será la estra- 
tegia de precios de la empresa. El eje- 
cutivo señaló que “la empresa va aau- 
mentar el precio de todos sus produc- 
tos entre un 10 y un 35 por ciento. 
En parte, porque todos contienen in- 
sumos importados, como etiquetas, 
latas, conservantes y otros. Pero tam= 
bién para cubrirnos. Quién sabe cuán- 
to va a costar un dólar el mes que vie- 
ne”. 

Otra decisión del equipo económi- 
co que atentará contra el poder ad- 
quisitivo es la implementación del 
nuevo índice de indexación bautiza- 
do CER (Coeficiente de Estabiliza- 


ción de Referencia), basado en la in- 


flación minorista. A partir deeste mes, 
el CER incrementará el valor de las 
cuotas de créditos no bancarios. Así, 
con el mismo sueldo, los trabajadores 
tendrán que afrontar el aumento de 
sus cuotas de electrodomésticos, vehí- 
culos y préstamos hipotecarios y per- 
sonales tomados en financieras o es- 
cribanías. Las deudas con bancos se 
indexarán dentro de seis meses y las 
de ahorro previo, dentro de noventa 
días. Pero la inflación acumulada du- 
rante esos meses se terminará cargan- 
do en las cuotas pasado ese lapso. El 
mismo índice indexará los alquileres, 
un gasto que se lleva una parte im- 
portante del salario de los que no:tie- 
nen vivienda propia. 

El peso de los aumentos de precios 
registrados durante enero en la eco- 
nomía familiar de los trabajadores es 
mayor que el 2,3 por ciento anuncia- 
do por el Gobierno. La razón es que 


La pulverización del salario 


mn 


Rebaja antes de la devaluación. 

- Durante los últimos cuatro años el salario promedio 
cayó un 20 por ciento. El 80 por ciento de los traba- 
jadores vio reducirse sus sueldos. Las caídas más pro- 
nunciadas se dieron en el diez por ciento de menores 
“ingresos, que sufrieron una reducción del 40 por cien- 
to de sus jornales. Los sindicatos firmaron más de 300 


- zados. 


E = Aumento de tarifas de servicios pl e 


rati: 


Aunque en principio el Gobierno había anunciado 
que no permitiría más aumentos en las tarifas de los 
servicios públicos, el ministro de Economía reconoció 


convenios convalidando rebajas salariales. 


m Los recortes que vienen. 

La depresión económica pronosticada para 2002 pre- 
nuncía una mayor desocupación. El Gobierno cree 
que el PBI caerá un 4,9 por ciento y el FMI y los ana- 
listas privados esperan un derrape cercano al 10 por 
ciento. En ese contexto, el desempleo, que se estíma 


en el 22 porciento, seguirá creciendo. Con menor de- 


manda de trabajo los salarios caerían aún más. Ade- 
más, el equipo económico analiza eliminar el aguinal- 
do para cerrar sus cuentas fiscales. La medida signifi- 
caría un recorte del 8,7 por ciento y podría ser imita- 
da por el sector privado, 


" La inflación se come el salario. 

En enero la inflación estuvo reprimida por acuerdos del 
Gobierno y por el anclaje que significaba el dólar oficial. 
Así y todo el índice minorista creció un 2,3 por ciento y 
hubo productos, como la harina y muchas frutas, que 
aumentaron hasta un 50 por ciento. En los primeros dí- 
as de febrero las remarcaciones fueron más fuertes. Los 
analistas privados estiman que durante 2002 la inflación 


que están comenzando a negociar la adecuación de las 
tarifas a la nueva paridad cambiaría, Durante la con- 
vertibilidad las privatizadas aumentaron sus tarifas, en 
promedio, un 104 por ciento. Llegaron a participar 
en el 12 por ciento de los gastos de una familia tipo 
hasta que la caída de ingresos provocó que una gran 
franja de la sociedad dejara de pagarlos. 


m indexación de deudas. 

El equipo económico inventó un índice de actualiza- 
ción que se utilizará para indexar las deudas en dóla- 
res pesificadas. Así, los consumidores tendrán que 
afrontar el aumento de las cuotas de electrodomésti- 
cos, autos, propiedades y otros bienes. El índice estará 
basado en la inflación minorista. 


M Indexación de alquileres. 

El mismo Índice se utilizará para ajustar los alquileres 
pactados en dólares. La renta de viviendas es uno de 
los gastos más importantes que afrontan las familias 
que no poseen casa propia. La medida viene a com- 
plicar un mercado inmobiliario que está totalmente 
parado. 


la conformación del índice elaborado 
porel Indec no refleja el consumo pro- 
medio de los pobres, que ya son casi 
la mitad de la población. El Indec tra- 
baja sobre la base de que una familia 
gasta el 31 por ciento de sus ingresos 
en comida, el 13 por ciento en vivien- 
da y el 8,7 por ciento en esparcimien- 
to, entre otros items. Pero el fuerte 
empobrecimiento de los últimos años 
provocó que gran parte de la pobla- 
ción gaste una porción cada vez ma- 
yor de sus ingresos en alimentos, que 
son los productos que sufrieron los 
mayores aumentos. La participación 
de gastos en vivienda, que venía su- 
biendo por los constantes incremen- 
tos en las tarifas de los servicios, cayó 


. dramáticamente cuando la gente de- 


jó de pagarlos porque no le alcanza- 
ba el dinero. Así hay enormes franjas 
del conurbano bonaerense en las que 
la mayoría de la población tiene cor- 
tado el teléfono y muchos también es- 
tán sin luz y sin agua. Los gastos en 
esparcimiento prácticamente desapa- 
recieron. 

Frente al incremento delos precios, 
los salarios siguen planchados. Con 
un estimado de 22 por ciento de de- 
socupación, las posibilidades de los 
trabajadores de conseguir un aumen- 
to o un puesto mejor remunerado se 
diluyen. Durante los últimos cuatro 
años, los sindicatos firmaron más de 
300 convenios laborales reduciendo 
salarios. La mayoría de ellos. negoció 
un mínimo de 200 pesos, igual al mí- 
nimo vital y móvil. Es decir que los 
bajaron todo lo que la ley permitía. 
Ahora, frente a la estampida de pre- 
cios, la mayoría de los sindicalistas se 
mantiene en silencio. 

Por otra parte, el equipo económi- 
co está estudiando la posibilidad de 
eliminar el aguinaldo de empleados 
estatales y jubilados para reducir el ro- 
jo fiscal. La historia de la última dé- 
cada muestra quelos privados, en ma- 
teria salarial, siempre siguen los pasos 
del Estado, el mayor empleador del 
país. La poda del aguinaldo significa 
ría un recorte adicional del 8,7 por 
ciento de los salarios. Caída nominal 
que se sumaría ala pérdida real de po- 
der adquisitivo frente a la inflación. 
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Salarios 


devaluación 


mEn los últimos cuatro años 
los ingresos de los traba- 
jadores han caído en promedio 
el 20 por ciento. 


mLa devaluación, tal como fue 

instrumentada, amenaza recor- 
tar aún más el poder adquisiti- 

vo de los trabajadores. 


mEl alza de los precios de los 
bienes de la canasta familiar, la 
indexación de alquileres y deu- 
das y la anunciada “reade- 
cuación” de tarifas de servicios 
públicos destruirán el poder de 
compra del salario. á 


m Además, con depresión 
económica y aumento de la 
desocupación, los sueldos 
nominales pueden seguir 
cayendo. 


mEl Gobierno no tomó ninguna | 
medida para defender el salario 
y la CGT oficial y la de Moyano 
se mantienen en silencio. 


especiales en 


febrero 2002 
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y 


Impuestos 
reforma 


m El sistema impositivo hace 
recaer el peso fiscal sobre los 
consumidores. 


mA diferencia'de Argentina, en 
los países desarrollados la 
renta del suelo está 
fuertemente gravada. 


m El autor propone un sistema 
impositivo basado en un 
impuesto al valor del suelo, 
excluidas las mejoras. 


m Con una tasa del 3 por 
ciento, estima posible una 
recaudación anual de 20 mil 
millones de pesos. 


1 De esta forma, podría 
reducirse la tasa del IVA y del 
impuesto a los combustibles 
hasta su eliminación. 


CONSUMO 
MEDICINA PREPAGA 


POR FERNANDO 
SCORNIK GERSTEIN * 


a situación que vive la Argenti- 

na supera las previsiones más pe- 

simistas. En diferentes épocas, 
distintos factores fueron culpados de 
los males del país. Ahora se señala a la 
corrupción, como antes se hizo con el 
costo del petróleo (cuando se impor- 
taba), el aislamiento económico y el 
proteccionismo, el déficit generado 
por las empresas públicas y la infla- 
ción, como el origen de todos los pro- 
blemas. Sin embargo, la superación de 
todos y cada uno de estos “flagelos” 
del pasado no alcanzó para mejorar el 
nivel de vida de los ciudadanos. 

Ni siquiera el EMI puede ser seña- 
lado como responsable absoluto. No 
es el FMI el que dice que debemos te- 
ner un IVA del 21 por ciento, o que 
el 80 por ciento de la carga impositi- 
va debe recaer sobre los consumido- 
res. Estas son creaciones de los argen- 
tinos. Son, precisamente, nuestras es- 
tructuras internas, nuestro régimen 
de tenencia del suelo, nuestro injus- 
to sistema impositivo los que asegu- 
ran una injusta distribución de rique- 
za y la causa de que cualquier mejora 
económica redunde, en definitiva, en 
beneficio de unos pocos. 

Un análisis comparativo del régi- 
men impositivo vigente en Argenti- 
na con el existente en otras naciones 
permite ver que en este país existe una 
política fiscal basada en una concep- 
cióneconómica profundamente reac- 
cionaria. Y que, cuando se modifica, 
siempre se hace en detrimento del 
consumidor. La proporción de la re- 
caudación impositiva sobre el pro- 
ducto bruto interno fue del 17,7 por 
ciento en el año 2000, que de ningu- 
na manera puede considerarse exce- 
siva, como tampoco es determinante 
la concentración de la recaudación en 
prácticamente tres gravámenes (IVA, 
Ganancias y aportes y contribuciones 
a la Seguridad Social, en total el 78 
por ciento). Lo decisivo es que el sis- 
tema impositivo hace recaer el mayor 
peso fiscal sobre los consumidores. 


El paciente cautivo 


-POR ALFREDO BELASIO 


4 WABH Domingo 10 de febrero de 2002 


Fachada del edificio de la AFIP. 


Bemardino / 


PROYECTO DE REFORMA TRIBUTARIA QUE SUPRIME EL IVA 


El suelo que no se 


Para el autor, responsable en los 70 de un 
plan para gravar la renta potencial de la 
tierra, el régimen impositivo es “reaccionario”. 


Si se suman al IVA lo recaudado 
porotrosimpuestos sobre bienes, ser- 
vicios y transacciones, y los aportes y 
contribuciones a la Seguridad Social 
para el año 2000, resulta que los im- 
puestos que directa o indirectamen- 
te recaen sobre el consumidor repre- 
sentan el 70 por ciento de la recau- 
dación del Estado Nacional. Se tra- 
ta de una estructura fiscal ultracon- 
servadora. En cambio, el impuesto a 
los ingresos, beneficios y ganancias 


- de capital representó, en el mismo 


ejercicio, sólo el 20,8 por ciento de 
la recaudación neta de la Nación. 
Otra tendencia claramente identi- 


ficable en nuestro sistema impositi- 
vo es la desaparición o erosión de las 
bases imponibles en los gravámenes 
que afectaban a las plusvalías de la 
propiedad inmobiliaria y la renta del 
suelo.en general. Dicha renta—eseva- 
lor que crea la sociedad por su pro- 
greso e incremento de la población, 
en demanda de un producto de ofer- 
ta inelástica como es el suelo— es así 
apropiado prácticamente en su inte- 
gridad porlos propietarios. No se tra- 
ta sólo de la renta agraria sino de la 
del suelo urbano y rural. 

En los países desarrollados, la ren- 
ta del suelo está fuertemente grava- 
da. Así lo corroboran datos de Esta- 
dos Unidos, el Reino Unido y Espa- 
ña. También son altos los graváme- 
nes a estas rentas en Canadá, Austra- 
lia y Nueva Zelanda. En todos estos 
países la especulación y retención 
ociosa del suelo es castigada, mien- 


tras que en Argentina éste es un te- . 


ma totalmente olvidado. 

Los principales enemigos de una 
reforma fiscal son internos, no exter- 
nos, y son quienes siempre han he- 


Olvidos: En los países 
desarrollados la especulación 
y retención ociosa del suelo 
es castigada, mientras que en 
Argentina éste es un tema 
totalmente olvidado. | 


cho recaer el peso fiscal sobre los tra- 
bajadores. Si pretendemos eliminar 
impuestos al consumo, la forma más 
rápida y directa es haciendo recaer el 
peso impositivo sobre bienes que son 
inocultables: la propiedad inmobilia- 
ría. La tierra no puede “transferirse” 
a Suiza o las Bahamas. 

El impuesto debe dirigirse al valor 
del suelo, excluyendo las mejoras, 
pues mientras éstas representan in- 
versiones de capital y trabajo, el pre- 
cio de mercado del suelo que se for- 
ma por la capitalización de la renta 
es siempre un valor de monopolio. 
Por otra parte, según lo reconoce 
unánimemente la doctrina, el im- 
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puesto al valor del suelo es int asla 
dable a los precios de los arrenda 
mientos (ya en el máximo antes de 
impuesto) o a las mercancías o pr 
ductos (cuyo valor lo fija el m 
do). La tasa de este gravamen deb 
ría fijarse en el 3 por ciento del valo 
del suelo urbano y rural, con la cu 
se podría capturar aproximadami 
te un 40 por ciento de la renta 
suelo en todo el territorio argen 
lo que representa una cifra de, 
ximadamente, veinte mil millo 
pesos. dao E 
Para valuar los inmuebles, se pue 
de recurrir al procedimiento de au 
tovaluación, con sanciones drástica 
para quienes falseen los datos, y l 
go a un sistema de presunciones “j 
re et de jure” en sentido de que: 
IM En el sector rural, el valor del sue 
lo representaría el 90 por ciento d 
valor del mercado de la propiedac 
El En los inmuebles urbanos de ha 
ta dos plantas, el valor del suclo re 
presentaría el 40 por ciento del 
de la propiedad; en los de hasta tu 
plantas, el 35; y en los de más de tre 
plantas, el 30. 3 
Mediante el producido de este 
Puesto, podría reducirse el IVA al ; 
por ciento en forma inmediata y 
primirse totalmente el impuesto ó 
combustibles. El impuesto a las 
nancias debería, por supuesto, m 
tenerse, haciendo hincapié en lo qu 
los británicos llaman “windfall ta 
xes”, o sea tasas que graven las ganan 
cias extraordinarias de empresas p 
vatizadas y rentas de monopolio. 
Enel sector agropecuario, tan afec 
tado por el cierre de los mercados in 
ternacionales, el impuesto al valor de 
suelo libre de mejoras debería com: 
putarse como pago a cuenta del im 


«puesto a las ganancias, al menos po 


tres ejercicios fiscales. El resto del es 
quema impositivo debería ser respe 


«tado, aunque la tendencia debe se 


hacia la supresión del IVA. 

Esa sería una reforma en directa de 
fensa de los consumidores, básica 
mente de los asalariados, y de su ca 
pacidad adquisitiva. La “ingeniería f 
nanciera” será inútil si no se reforma: 
las estructuras de fondo que gobier 
nan la distribución de la riqueza.M 


* Ex asesor del Ministerio de Agr 
cultura y Ganadería, año 1975. Al 
tualmente radicado en España. 


Impuestos 
reforma 


1 El sistema impositivo hace 
recaer el peso fiscal sobre los 
consumidores. 


mA diferencia de Argentina, en 
los países desarrollados la 
renta del suelo está 
fuertemente gravada. 


1 El autor propone un sistema 
impositivo basado en un 
impuesto al valor del suelo, 
excluidas las mejoras. 


" Con una tasa del 3 por 
ciento, estima posible una 
recaudación anual de 20 mil 
millones de pesos. 


1 De esta forma, podría 
reducirse la tasa del IVA y del 
impuesto a los combustibles 
hasta su eliminación. 


POR FERNANDO 
SCORNIK GERSTEIN * 


a situación que vive la Argentú- 
de nasupera las previsiones más pe- 

simistas. En diferentes épocas, 
distintos factores fueron culpados de 
los males del país. Ahora se señala a la 
corrupción, como antes se hizo con el 
costo del petróleo (cuando se impor- 
taba), el aislamiento económico y el 
proteccionismo, el déficit generado 
por las empresas públicas y la infla- 
ción, como el origen de todos los pro- 
blemas. Sin embargo, lasuperación de 
todos y cada uno de estos “flagelos” 
del pasado no alcanzó para mejorar el 
nivel de vida de los ciudadanos. 

Ni siquiera el FMI puede ser seña- 
lado como responsable absoluto. No 
es el FMI el que dice que debemos te- 
ner un IVA del 21 por ciento, o que 
el 80 por ciento de la carga impositi- 
va debe recaer sobre los consumido- 
res. Estas son creaciones de los argen- 
unos. Son, precisamente, nuestras es- 
tructuras internas, nuestro régimen 
de tenencia del suelo, nuestro injus- 
ro sistema impositivo los que asegu- 
ran una injusta distribución de rique- 
za y la causa de que cualquier mejora 
económica redunde, en definitiva, en 
beneficio de unos pocos. 

Un análisis comparativo del régi- 
men impositivo vigente en Árgenti- 
na con el existente en otras naciones 
permite ver que en este país existe una 
política fiscal basada en una concep- 
ción económica profundamente reac- 
cionaria. Y que, cuando se modifica, 
siempre se hace en detrimento del 
consumidor. La proporción de la re- 
caudación impositiva sobre el pro- 
ducto bruto interno fue del 17,7 por 
ciento en el año 2000, que de ningu- 
na manera puede considerarse exce- 
siva, como tampoco es determinante 
la concentración de la recaudación en 
prácticamente tres gravámenes (IVA, 
Ganancias y aportes y contribuciones 
a la Seguridad Social, en total el 78 
por ciento). Lo decisivo es que el sis- 
tema impositivo hace recaer el mayor 
peso fiscal sobre los consumidores. 


PROYECTO DE REFORMA TRIBUTARIA uE SUPRIME EL IVA 


El suelo que no se 


Para el autor, responsable en los 70 de un 
plan para gravar la renta potencial de la 
tierra, el régimen impositivo es “reaccionario”. 


Si se suman al IVA lo recaudado 
porotros impuestossobre bienes, ser- 
vicios y transacciones, y los aportes y 
contribuciones a la Seguridad Social 
para el año 2000, resulta que los im- 
puestos que directa o indirectamen- 
re recaen sobre el consumidor repre- 
sentan el 70 por ciento de la recau- 
dación del Estado Nacional. Se tra- 
ta de una estructura fiscal ultracon- 
servadora. En cambio, el impuesto a 
los ingresos, beneficios y ganancias 


- de capital representó, en el mismo 


ejercicio, sólo el 20,8 por ciento de 
la recaudación neta de la Nación. 
Otra tendencia claramente identi- 


CONSUMO 
MEDICINA PREPAGA 


El paciente cautivo 


POR ALFREDO BELASIO 


En el mercado de la medicina prepaga los con- 
flictos se presentan generalmente por el incumpli- 
miento de la empresa y la existencia de cláusulas 
abusivas en los contratos. Tal el caso del paciente 
"cautivo” de una prepaga por razones de edad, 
que se ve obligado a pagar un “plus o adicional”, 
E A 
nes cumplen setenta años. 
La Justicia ha resuelto, en 
el caso de una empresa lí- 
der, que: * ...el aumento no 
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aceptado estaría sujeto al período de carencia. 
Además, debería declarar las enfermedades con- 
traídas en los últimos años, que por ser considera- 
das “preexistentes”, no gozarán de cobertura en la 
nueva prestadora. 

El usuario tiene que conocer además previa- 
mente y con exactitud, cuáles son las prácticas 
nomencladas en el plan que se le ofrece, Natural- 
mente, A 

avances científicos y tecno- 


e OS A a dd 


ficable en nuestro sistema impositi- 
vo es la desaparición o erosión de las 
bases imponibles en los gravámenes 
que afectaban a las plusvalías de la 
propiedad inmobiliaria y la renta del 
suelo en general. Dicha renta—ese va- 
lor que crea la sociedad por su pro- 
greso e incremento de la población, 
en demanda de un producto de ofer- 
ta inelástica como es el suelo— es así 
apropiado prácticamente en su inte- 
gridad porlos propietarios. Nose tra- 
ta sólo de la renta agraria sino de la 
del suelo urbano y rural. 

En los países desarrollados, la ren- 
ta del suelo está fuertemente grava- 
da. Así lo corroboran datos de Esta- 
dos Unidos, el Reino Unido y Espa- 
ña. También son altos los graváme- 
nes a estas rentas en Canadá, Austra- 
lía y Nueva Zelanda. En todos estos 
países la especulación y retención 
ociosa del suelo es castigada, mien- 


tras que en Argentina éste es un te- . 


ma totalmente olvidado. 

Los principales enemigos de una 
reforma fiscal son internos, no exter- 
nos, y son quienes siempre han he- 


Olvidos: En los países 
desarrollados la especulación 
y retención ociosa del suelo 
es castigada, mientras que en 
Argentina éste es un tema 
totalmente olvidado. | 


cho recaer el peso fiscal sobre los tra- 
bajadores. Si pretendemos eliminar 
impuestos al consumo, la forma más 
rápida y directa es haciendo recaer el 
peso impositivo sobre bienes queson 
inocultables: la propiedad inmobilia- 
ría. La tierra no puede “transferirse” 
a Suiza o las Bahamas. 

El impuesto debe dirigirse al valor 
del suelo, excluyendo las mejoras, 
pues mientras éstas representan in- 
versiones de capital y trabajo, el pre- 
cio de mercado del suelo que se for- 
ma por la capitalización de la renta 
es siempre un valor de monopolio. 
Por otra parte, según lo reconoce 
unánimemente la doctrina, el im- 


> 
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puesto al valor del suelo es intrasla- 
dable a los precios de los arrenda- 
mientos (ya en el máximo antes del 
impuesto) o a las mercancías o pro- 
ductos (cuyo valor lo fija el merca- 
do). La tasa de este gravamen debe- 
ría fijarse en el 3 por ciento del valor 
del suelo urbano y rural, con la cual 
se podría capturar aproximadamen- 
te un 40 por ciento de la renta del 
suelo en todo el territorio argentino, 
lo que representa una cifra de, apro- 
ximadamente, veinte mil millon 
pesos. “E 

Para valuar los inmuebles, se pue- 
de recurrir al procedimiento de au- 
tovaluación, con sanciones drásticas 
para quienes falseen los daros, y lue- 
go a un sistema de presunciones “ju- 
re et de jure” en sentido de que: 

IE En el sector rural, el valor del sue- 
lo representaría el 90 por ciento del 
valor del mercado de la propiedad; 
1 En los inmuebles urbanos de has- 
ta dos plantas, el valor del suclo re- 
presentaría el 40 por ciento del valor 
de la propiedad; en los de hasta tres 
plantas, el 35; y en los de más de tres 
plantas, el 30. 

Mediante el producido de esteim- 
puesto, podría reducirse el IVA al 10 
por ciento en forma inmediara y su- 
primirse totalmente el impuesto alos 
combustibles. El impuesto a las ga- 
nancias debería, por supuesto, man- 
tenerse, haciendo hincapié en lo que 
los británicos llaman “windfall ra- 
xes”, o sea tasas que graven las ganan- 
cias extraordinarias de empresas pri- 
vatizadas y rentas de monopolio. 

Enel sectoragropecuario, tan afec- 
tado por el cierre de los mercados in- 


ternacionales, elimpuestoal valordel 


suclo libre de mejoras debería com- 
purarse como pago a cuenta del im- 
puesto a las ganancias, al menos por- 
tres ejercicios fiscales. El resto del es- 
quema impositivo debería ser respe- 


«tado, aunque la tendencia debe ser 


hacia la supresión del IVA: 

Esasería una reforma en directa de- 
fensa de los consumidores, básica- 
mente de los asalariados, y de su ca- 
pacidad adquisitiva. La “ingeniería fi- 
nanciera” será inútil si nose reforman 
las estructuras de fondo que gobier- 
nan la distribución de la'riqueza.M 


* Ex asesor del Ministerio de Agri- 
cultura y Ganadería, año 1975. Ar- 
sualmente radicado en España. 


OFRECEN DERRAMAR SOJA SOBRE LOS EXCLUIDOS CON HAMBRE 


Cacerolas de transgénicos 


POR JORGE EDUARDO RULLI * 


a convergencia de los piquete- 
|_- quereclaman planes desub- 

sistencia y los caceroleros que 
exigen sus ahorros incautados porlos 
bancosanticipa unaalianza social for- 
midable y de consecuencias difíciles 
de prever, pero de manera alguna 
promete construir una propuesta de 
proyecto nacional o al menos de pa- 
ís viable. La dimensión de lo rural re- 
sulta ajena a los sectores urbanos en 
conflicto, pero a la vez sus reclamos 
y reivindicaciones no podrían jamás 
satisfacerse sobre el modelo de país 
exportador de productos primarios y 
sin valor agregado que diseñó el ca 
vallismo. Esa es la paradoja y las li- 
mitaciones de una rebeldía generali- 
zada, que bien puede ayudara recons- 
truir el fragmentado tejido social de 
la Argentina, pero que difícilmente 
sea capaz de remontar las causas pro- 
fundas de la falta de arraigo y por lo 
tanto de la desesperanza y de la de- 
solación que están en los orígenes de 
la crisis que vivimos. 

Desdelos niveles másaltos del Go- 
bierno se nos hace saber que se está 
tratando de desarmar la bomba de 
tiempo que con perversidad infinita 
dejó Domingo Cavallo. Sin embar- 
go, se oculta con deliberación que el 
modelo rural impuesto en los años 
*90 ha sido uno delos principales res- 
ponsables de la crisis en que nos en- 
contramos. En el área agropecuaria 
del Estado son ratificadas las mismas 
políticas quecondujeronalacrual en- 
trampamiento, se continúa endio- 
sando el paradigma productivista y a 
la biotecnología, que ha sido la ex- 
presión máxima de una agricultura 
sin agricultores, Mientras tanto, y de 
la misma forma en quelo hicieran en 
la época de Cavallo, se esfuerzan por 


Commodities: Las 
reivindicaciones de los 
sectores urbanos no podrán 
ser satisfechas por un país 
que exporta productos 
primarios”. 

paliar la pobreza urbana con planes 

asistenciales y reparto de comida. Es- 

ta fue justamente la ecuación del pro- 


yecto menemista: un territorio vacío, 
ocupado por grandes empresas agro- 


- exportadoras y chormes cinturones 


de miseria urbana, contenidos y dis- 
ciplinados con asistencialismo. 

El modelo pudo desarrollarse sin 
resistencias porque la mayoría de los 
productores compró el paquete tec- 
nológico que les ofrecía el mercado 
globalizado. Los tamberos incorpo- 
raron las pastillas de semen nortea- 
"mericano y ahora tenemos un rodeo 
lechero con fuerte dependencia a in- 
sumos. Los ganaderos fueron sedu- 


Me " 


Entregar un kilo de soja por cada tonelada es la oferta de los 
exportadores para alimentar a los desplazados del campo y 
así mantener el modelo de una agricultura sin agricultores. 


Tecnología 
trampa 


m “Mientras año tras año la 
Argentina bate sus records de 
exportación, sigue creciendo 
el hambre.” 


m “A medida que crece la 
producción agraria, también 
crecen la pobreza y el 
desarraigo de los 
campesinos.” 


m “La dimensión rural está 
ausente en los conflictos que 
sostienen los sectores 
urbanos, tanto piqueteros 
como caceroleros.” 


m “La idea oficial es contener a 
los cinturones de miseria de 
las ciudades mediante 
asistencialismo en lugar de 
relocalizar población.” 


La mayoría de los productores compraron el paquete tecnológico globalizado y ahora son muy dependientes de insumos. 


cidos por los corrales de engorde, y 
ahora producen con balanceados y 
anabólicos, mientras provocan estra- 
gos sobre los ecosistemas. Los agri- 
cultores compraron el paquete tec- 
nológico de lasiembra directa con las 
sojas transgénicas y los herbicidas de 
Monsanto. Todos se rindieron a las 
reglas del productivismo, que son las 
de disminuirlos costos y producir ca- 
da vez más. En el camino perdimos 
calidad y variedades de cultivos. Y so- 
bre todo perdimos la genética nacio- 
nal y se deterioraron, tal vez en for- 
ma irreversible, los recursos natura- 
les. El país se hizo inviable: cuanto 
más producimos más pobres somos 
y menos gente resta enel campo. Pro- 
ducimos lo que a todo el mundo le 
sobra y lo que pocos quieren. Mien- 
tras año tras año batimos nuestros 
propios records de exportación de 
granos, sigue creciendo el hambre. 
Ahora, con la crisis financiera y el de- 
fault llegó la hora de llorar. 

¿Y qué se les ocurre a quienes di- 
señaron una Argentina a la medida 
de los exportadores de soja? Donar 
un kilo de soja transgénica por cada 
tonelada que exporten. Que a cada 
desempleado se le provea un gramo 
diario de soja por cada kilo de su pe- 
so, que con eso está calculado que 
tendrán proteínas para mantenerse, 
siempre que el Estado se ocupe: de 
vencer las resistencias culinarias. Los 
grandes productores y exportadores 
de soja mantienen ásí el modelo que 
losenriquece ya la vez calman el ham- 
bre de los excluidos con los granos 
que se derraman de los silos. 

Pero lo que se necesita es hacer lu- 
gar a una agricultura de bajos insu- 
mos, destinada al mercado interno y 
regional, y que añada valora sus pro- 
ducciones. Es necesario también re- 
colonizar los territorios despoblados 
y los pueblos muertos. Esto requiere 
planes de relocalización de poblacio- 
nes, el apoyo técnico necesario a la 
formación y capacitación de los nue- 
vos agricultores y el rediseño de los 


gobiernos locales y de sus funciones. 
Requiere una estrategia que apunte 
a la soberanía alimentaria y a recupe- 
rar una genética nacional, y que fa- 
vorezca el desarrollo local y los mer- 
cados de productores familiares. Se 
trata de modificar la base misma del 
modelo rural, dejar de ser meros ex- 


ENFOQUE 


portadores de aceites y de piensos, 
volver a producir alimentos y prove- 
er arraigo y trabajo a las poblaciones 
desplazadas. 


* Integrante del Grupo de Reflexión 
Rural y coordinador de la Red por una 
América Latina Libre de Transgénicos. 


EL CASO ARGENTINO-EL CASO ENRON - 


“Estafas a gran escala” 


POR EDUARDO CRESPO 
Economista 


¿Qué tienen en común el escándalo de la cor- 
poración Enron y la debacle de Argentina? Son 
casos paradójicos porque cayeron en la ruina 
mientras que en un pasado reciente eran ejem- 
plos exitosos a imitar y contaban con el respaldo 
del poder internacional. Enron se encontraba en- 
tre las siete compañías más grandes de EE.UU., 
operaba en decenas de países y declaraba ga- 
nancias millonarias. De repente se declaró en 
bancarrota; su cotización bursátil se redujo desde 
«cifras astronómicas a valores comparativamente 
miserables y "noticias asombrosas tomaron estado 
público: la compañía utilizó a miles de empresas 
satélites como pantallas para disimular sus pérdi- 
das con el auspicio de la prestigiosa Arthur Ander- 
sen; los empleados, quienes habian colocado sus 
ahorros en la empresa, fueron completamente en- 
gañados. El mismísimo presidente Bush y nume= 
rosos representantes del Congreso participan del 

La historia reciente de la Argentina es igual- 
mente fascinante, se decía que su PBI per cápita 
se había duplicado en la década del 90; la infla- 
ción había sido “derrotada”. Las reformas de 
*mercado”: privatizaciones, apertura, desregula- 

+ ciones, habían modemizado la economía y situa- 
do al país en el concierto de las naciones “exito- 


sas”. La deuda había dejado de ser un problema 
puesto que representaba una porción desprecia- 
ble del PIB; las organizaciones financieras eran 
“sólidas” y, gracias a la creación de un sistema 
privado de jubilaciones y pensiones, el ahorro se 
utilizaba en forma eficiente. Menem y Cavallo, los 
creadores del prodigio, generosamente recorrie- 
ron el mundo explicando la receta argentina para 
lograr la prosperidad. 

Visto en retrospectiva todo parece más claro: 
Enron y la Argentina nunca fueron más que esta- 
fas a gran escala, verdaderos antros de corrup- 
ción. Pero a posteriori todos somos sabios. ¿En- 
ron y Argentina son solamente los casos anóma- 
los de un sistema esencialmente ordenado, meros 
desvíos provocados por el engaño y el cohecho, o 
los prototipos exagerados de una situación exten- 
dida en la economía mundial? 

La Argentina en pocos-años pasa de la prospe- 
ridad al derrumbe bajo el impulso de un capital fi- 
nanclero en apariencia autónomo. Pero el desa- 
Juste no se limita a los casos extremos: la expan- 
sión de la economía de EE.UU. en los 90 fue-exa-- 


- gerada por razones financieras. P 


* En este marco, ¿es legítimo el argumento de 
que la crisis argentina tan sólo refleja el fracaso 
del “modelo neoliberal” corrompido que adoptaron 
sus dirigentes? ¿O es la punta de un iceberg? 
¿Asistimos a la crisis del modelo o del sistema? 
Quizás en unos años los que ahora dan cátedra 
desde las tribunas del éxito hablarán con más hu- 
mildad. ¿Y silos que hoy emigran hacia otras tie- 
rras en busca de un futuro promisorio descubren 
que la Argentina no estaba sola? MH 


Domingo 10 de febrero de 2002 MAH 5 


OFRECEN DERRAMAR SOJA SOBRE LOS EXCLUIDOS CON HAMBRE 


Cacerolas de transgénicos 


POR JORGE EDUARDO RULLI * 


a convergencia de los piquete- 
|_- que reclaman planes de sub- 

sistencia y los caceroleros que 
exigen sus ahorros incautados por los 
bancosanticipa una alianza social for- 
midable y de consecuencias difíciles 
de prever, pero de manera alguna 
promete construir una propuesta de 
proyecto nacional o al menos de pa- 
ís viable. La dimensión de lo rural re- 
sulta ajena a los sectores urbanos en 
conflicto, pero a la vez sus reclamos 
y reivindicaciones no podrían jamás 
satisfacerse sobre el modelo de país 
exportador de productos primarios y 
sin valor agregado que diseñó el ca- 
vallismo. Esa es la paradoja y las li- 
mitaciones de una rebeldía generali- 
zada, que bien puede ayudar a recons- 
truir el fragmentado tejido social de 
la Argentina, pero que difícilmente 
sea capaz de remontar las causas pro- 
fundas de la falta de arraigo y por lo 
tanto de la desesperanza y de la de- 
solación que están en los orígenes de 


«la crisis que vivimos. 


Desde los niveles más altos del Go- 
bierno se nos hace saber que se está 
tratando de desarmar la bomba de 
tiempo que con perversidad infinita 
dejó Domingo Cavallo. Sin embar- 
go, se oculta con deliberación que el 
modelo rural impuesto en los años 
“90 hasido uno de los principales res- 
ponsables de la crisis en que nos en- 
contramos. En el área agropecuaria 
del Estado son ratificadas las mismas 
políticas que condujeron al actual en- 
trampamiento, se continúa endio- 
sando el paradigma productivista y a 
la biotecnología, que ha sido la ex- 
presión máxima de una agricultura 
sin agricultores. Mientras tanto, y de 
la misma forma en que lo hicieran en 
la época de Cavallo, se esfuerzan por 


Commodities: “Las 
reivindicaciones de los 
sectores urbanos no podrán 
ser satisfechas por un país 
que exporta productos 
primarios”. 

paliar la pobreza urbana con planes 

asistenciales y reparto de comida. Es- 

ta fue justamente la ecuación del pro- 


yecto menemista: un territorio vacío, 
ocupado por grandes empresas agro- 


* exportadoras y ehormes cinturones 


de miseria urbana, contenidos y dis- 
ciplinados con asistencialismo. 

El modelo pudo desarrollarse sin 
resistencias porque la mayoría de los 
productores compró el paquete tec- 
nológico que les ofrecía el mercado 
globalizado. Los tamberos incorpo- 
raron las pastillas de semen nortea- 
mericano y ahora tenemos un rodeo 
lechero con fuerte dependencia a in- 
sumos. Los ganaderos fueron sedu- 


Entregar un kilo de soja por cada tonelada es la oferta de los 
exportadores para alimentar a los desplazados del campo y 
así mantener el modelo de una agricultura sin agricultores. 


La mayoría de los productores compraron el paquete tecnológico globalizado y ahora son muy dependientes de insumos. 


cidos por los corrales de engorde, y 
ahora producen con balanceados y 
anabólicos, mientras provocan estra- 
gos sobre los ecosistemas. Los agri- 
cultores compraron el paquete tec- 
nológico de lasiembra directa con las 
sojas transgénicas y los herbicidas de 
Monsanto. Todos se rindieron a las 
reglas del productivismo, que son las 
de disminuirlos costos y producir ca- 
da vez más. En el camino perdimos 
calidad y variedades de cultivos. Y so- 
bre todo perdimos la genética nacio- 
nal y se deterioraron, tal vez en for- 
ma irreversible, los recursos natura- 
les. El país se hizo inviable: cuanto 
más producimos más pobres somos 
y menos gente resta en el campo. Pro- 
ducimos lo que a todo el mundo le 
sobra y lo que pocos quieren. Mien- 
tras año tras año batimos nuestros 
propios records de exportación de 
granos, sigue creciendo el hambre. 
Ahora, con la crisis financiera y el de- 
fault llegó la hora de llorar. 

¿Y qué se les ocurre a quienes di- 
señaron una Argentina a la medida 
de los exportadores de soja? Donar 
un kilo de soja transgénica por cada 
tonelada que exporten. Que a cada 
desempleado se le provea un gramo 
diario de soja por cada kilo de su pe- 
so, que con eso está calculado que 
tendrán proteínas para mantenerse, 
siempre que el Estado se ocupe: de 
vencer las resistencias culinarias. Los 
grandes productores y exportadores 
de soja mantienen así el modelo que 
losenriquece ya la vez calman el ham- 
bre de los excluidos con los granos 
que se derraman de los silos. 

Pero lo que se necesita es hacer lu- 
gar a una agricultura de bajos insu- 
mos, destinada al mercado interno y 
regional, y que añada valor a sus pro- 
ducciones. Es necesario también re- 
colonizar los territorios despoblados 
y los pueblos muertos. Esto requiere 
planes de relocalización de poblacio- 
nes, el apoyo técnico necesario a la 
formación y capacitación de los nue- 
vos agricultores y el rediseño de los 


gobiernos locales y de sus funciones. 
Requiere una estrategia que apunte 
a la soberanía alimentaria y a recupe- 
rar una genética nacional, y que fa- 
vorezca el desarrollo local y los mer- 
cados de productores familiares. Se 
trata de modificar la base misma del 
modelo rural, dejar de ser meros ex- 


portadores de aceites y de piensos, 
volver a producir alimentos y prove- 
er arraigo y trabajo a las poblaciones 
desplazadas. 


* Integrante del Grupo de Reflexión 
Rural y coordinador de la Red por una 
América Latina Libre de Transgénicos. 


Tecnología  - 
trampa 


m “Mientras año tras año la 
Argentina bate sus records de 
exportación, sigue creciendo 
el hambre.” 


m “A medida que crece la 
producción agraria, también 
crecen la pobreza y el 
desarraigo de los 
campesinos.” 


m “La dimensión rural está 
ausente en los conflictos que 
sostienen los sectores 
urbanos, tanto piqueteros 
como caceroleros.” 


m “La idea oficial es contener a 

los cinturones de miseria de 

las ciudades mediante 

asistencialismo en lugar de a 
relocalizar población.” 


ENFOQUE 


POR EDUARDO CRESPO 
Economista , 


¿Qué tienen en común el escándalo de la cor- 
poración Enron y la debacle de Argentina? Son 
casos paradójicos porque cayeron en la ruina 
mientras que en un pasado reciente eran ejem- 
plos exitosos a imitar y contaban con el respaldo 
del poder internacional. Enron se encontraba en- 
tre las siete compañías más grandes de EE.UU. 


La historia: reciente de la Argentina es igual- de 


mente fascinante, se decía que su PBI per cápita 
se había duplicado en la década del 90; la infla- 
ción había sido “derrotada”. Las reformas de 
“mercado”: privatizaciones, apertura, desregula- 
ciones, habían modernizado la economía y situa- 
do al país en el concierto de las naciones “exito- 


sas”. La deuda había dejado de ser un problema 
puesto que representaba una porción desprecia- 
ble del PIB; las organizaciones financieras eran 
“sólidas” y, gracias a la creación de un sistema 
privado de jubilaciones y pensiones, el ahorro se 
utilizaba en forma eficiente. Menem y Cavallo, los 
creadores del prodigio, generosamente recorrie- 

ron el mundo explicando la receta argentina para 
lograr la prosperidad. 

Visto en retrospectiva todo parece más claro: 
Enron y la Argentina nunca fueron más que esta- 
fas a gran escala, verdaderos antros de Corrup- > 
ción. Pero a concrOn todos somos sabios ¿ En- : 


'n quel: crisis. Páa sólo 
del “modelo neoliberal” corrompido que « 


sus dirigentes? ¿O es la punta de un iceberg? 
¿Asistimos a la crisis del modelo o del sistema? 
Quizás en unos años los que ahora dan cátedra 
desde las tribunas del éxito hablarán con más hu- 
mildad. ¿Y silos que hoy emigran hacia otras tie- 
rras en busca de un futuro promisorio descubren: 
que la Argentina no estaba sola? MH 
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Finanzas 


el buen inversor 


Mi Gatic dejó de ser la 
licenciataria oficial de Adidas. 
De ahora en más, la 
multinacional podrá continuar 
su producción de indumentaria 
y calzados a través de distintos 
proveedores. El acuerdo con 
Gatic venció a fin de 2001 y 
fracasaron las negociaciones 
para renovarlo. “En Argentina 
hay sólidas oportunidades de 
negocios, tanto en el mediano 
como en el largo plazo”, dijo 
Lionel Ortega, vicepresidente 
de Adidas/Salomon para 
Latinoamérica. 


MLa constructora española 
Dragados y Construcciones 
SA (Dycasa) confirmó su 
presencia en la Argentina a 
pesar de la crisis, “con la 
esperanza de seguir ganando 
dinero en este país”, aseguró 
su presidente, Santiago 
Foncillas. La compañía acaba 
de comprar a su colega 
holandesa HBG en 650 
millones de dólares. 


MLa planta cordobesa de la 
autopartista Cibié retornará a 
la actividad en febrero tras la 
reanudación de las 
exportaciones a Francia, Brasil 
y Polonia. Cibié está en manos 
de la empresa francesa Valeo 
y su especialidad son los faros 
y ópticas para automóviles. 
Tras el anuncio, se levantaron 
las suspensiones a los 
trabajadores. 


Mi Swiss Medical Group se 
sumó al programa de bien 
público de Movicom 
BellSouth “Proniño”, ligado al 
diagnóstico médico, en el cual 
ya se atendieron 200 chicos 
con afecciones relacionadas 
con la vista y a problemas 
odontológicos. 


MLa última semana pidió su 
concurso preventivo la 
pinturería Colorín, al tiempo 
que incumplió con el pago de 
un vencimiento de intereses de 
Obligaciones Negociables. 


Mi Multicanal fue otra de las 
empresas que cayó en 
cesación de pagos, según 
comunicó oficialmente a la 
Bolsa de Comercio. 


IMPACTO DE LA DEVALUACION Y LA PESIFICACION EN LA BOLSA 


Ganadores y perdedores 


POR CLAUDIO ZLOTNIK 


l mapa accionario quedó bien 

parcelado. Después de la licua- 

ción de deudas, algunos pape- 
les aparecen como opciones de inver- 
sión. No hay dudas de que las com- 
pañías exportadoras son las más be- 
neficiadas: por sus ventas cobran en 
dólares mientras sus deudas fueron 
pesificadas uno a uno. No ocurre lo 
mismo con aquellas a las que, si bien 
también les pesificaron los pasivos, si- 
guen dependiendo de su suerte en el 
castigado mercado interno. Los finan- 
cistas ya tomaron nota del regalo del 
Gobierno y se lanzaron a comprar ac- 
ciones. 

En lo que va del año, la acción de 
Acindar casi se cuadriplicó, mientras 
que la de Siderca se triplicó. La de Ata- 
nor se multiplicó por tres. Y Pérez 
Companc se duplicó. Los más casti- 
gados son los bancos. Apenas sosteni- 
dos en pie porel corralito, paraavalan- 
cha para que no queden vacíos, los in- 
versores se desprendieron de esos pa- 
peles. En la Bolsa, el Banco de Gali- 
cia vale la mitad que a principios de 
año, mientras que la acción del BBVA 
Francés cayó 30 por ciento. Para los 
financistas, por ahora, las entidades fi- 
nancieras no tienen ninguna chance 
de resurgir. No importa que el Esta- 
do les compense el desbalance por la 
pesificación a 1,40 de los depósitos. 
La realidad les indica que pasará mu- 
cho tiempo hasta que los ahorristas 
vuelvan a confiar en los bancos. En el 
medio, en la city creen que habrá quie- 
bras bancarias. En este marco, muy 
pocos van a apostar antes de ver qué 


Exportadoras y empresas con alto endeudamiento son las preferidas. 
Los papeles de los bancos son los más castigados. Cesación de 
pagos de varias compañías provocan quebrantos a inversores. 


prior 
e 


e y 2 ee” 


Pablo Piovano 


Los financistas van marcando con sus compras a los beneficiarios del plan económico de Duhalde. 


queda después del terremoto. 

No bien se instauró el corralito, el 
mercado accionario fue el refugio pa- 
ra los inversores. Con la devaluación 
esa defensa se acentuó. Y esa movida 
amaga con profundizarse después de 
la licuación de deudas. Las empresas 
que tienen atadas sus ventas a dólares 
quedarán como las ganadoras, con sus 
patrimonios notablemente fortaleci- 
dos. Más aún si, como creen en el mi- 
crocentro, el dólar sigue fortalecién- 
dose. A mitad de camino quedaron 
las empresas de servicios privatizadas. 
Si bien pesificaron sus deudas banca- 
rias, muchas de ellas se endeudaron 


mediante Obligaciones Negociables 
(ON) que quedaron en dólares, lo 
mismo que las líneas crediticias acor- 
dadas con sus casas matrices. El cua- 
dro se ensombrece porque aunque lo 
desearan, por el control de cambios 
ni siquiera pueden girar divisas al ex- 
terior. Algunas, como Autopistas del 
Sol, Scotiabank Quilmes, Multicanal 
y Fargo ya se declararon en default. 
Es por ese motivo que vienen recla- 
mando una especie de seguro de cam- 
bio, por el cual el Estado les compen- 
se la devaluación. Y también un au- 
mento tarifario que, ya adelantó Eco- 
nomía, recibirán. 


El panorama se completa con aque- 
llas compañías que dependen del mer- 
cado interno y que, saben, no obten- 
drán ningún resarcimiento. En la lis- 
ta figuran la cementera Juan Miner- 
ti, cuya valuación bursátil en dólares 
se desplomó un 50 por ciento, al rit- 
mo de la contracción en el sector de 
la construcción, e IRSA. Este grupo, 
queamagó ser un coloso tras una fuer- 
te expansión, depende del consumo 
popular en los shoppings y de los cré- 
ditos del Banco Hipotecario, una en- 
tidad que quedó endeudada en dóla- 
res (se fondeaba exclusivamente con 
ON) y con activos pesificados. Bl 


ACINDAR 0,440 0,504 14,5 18,6 293,8 
SIDERAR 2,550 2,900 13,7 18,9 168,5 
SIDERCA 4,410 5,400 22,4 25,6 134,8 
BANCO FRANCES 3,550 2,850 197, -26,2 -3,4 
GRUPO GALICIA 0,510 0,435 -14,7 -26,3 -5,8 
INDUPA 0,710 0,790 11,3 ¡1i7,9:= 295,0 
IRSA * 1,000 1,100 10,0 10,0 50,7 
MOLINOS E 4,100 4,510 10,0 17,5 137,4 
PEREZ COMPANC 2,530 2,740 8,3 17,3 58,4 
RENAULT 0,475 0,490 3,2 757. 180,0 
TELECOM 2,910 2,920 0,3 8,9 61,3 
TGS 1,800 1,750 -2,8 =5Z 34,6 
TELEFONICA 28,000 30,000 7,1 12,8 57,4 
INDICE MERVAL 444,920 457,500 2,8 4,2 54,9 
INDICE GENERAL 21378,880  22792,000 6,6 10,5 70,8 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


(ENPO A 01/02 - 08/02 

ENERO 2001 0.1 BONOS GLOBALES EN DOLARES - E E 
FEBRERO. 02  SERIE2008 31,000 30,000 -32. EA z 
MARZO LAR ao, 02 SERIE 2018 29,500 27,000 -8,5 80 77 
ABRIL O SERIE 2031 25000 23500 -60 91 TEE 
MAYO 2 o. SERIE2O17 25,600. 24,500 43-00 ¡PETT 
JUNIO 07. SERIE 2027, 28,000 28,000 00 ANA 
JULIO E 03 A % Ra ES > 
AGOSTO 04 BRADY EN DOLARES 
SEPTIEMBRE $ 0,1 DESCUENTO 46,250 47,250 2,2 3,7 4,2 
OCTUBRE. 04 PAR 45,500 46,500 22 PERE 
NOVIEMBRE eps, + FRB 32,625 33,875 38 10. 235 
DICIEMBRE -0,1 - - 

A E Nota: Los precios son por la lámina al 100 por ciento de su valor sin descontar las 
ULTIMOS 12 MESES: —_ -15 


Fuente: INdEC 


amortizaciones y rentas devengadas. 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 
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4367 
Fuente: JP Morgan, índice EMBI+Argentina. 


4,30% 
Fuente: BCRA 


4,00% 


4617 


4,40% 


-250 


5,00% 


CUENTA CORRIENTE 13.974 1.629 13.317 1416 
CAJA DE AHORRO 7.651 _12.506 8.584 10.878 
PLAZO FIJO RIA 8.124 
TOTAL $ + U$S SAA 44.745 
Fuente: BCRA 


MERVAL (ARGENTINA) 457. 
BOVESPA (BRASIL) 12598 
DOW JONES (EEUU) 9718 
NASDAQ (EEUU) - 1808. 
IPC (MEXICO) 6671 
FTSE 100 (LONDRES) 5128 
CAC 40 (PARÍS) 4299 
IBEX (MADRID) 784 
DAX (FRANCFORT) 4836 
NIKKEI (TOKIO) 9686 


PUNTOS. 


“PUNTOS | - 


VARIACIÓN 


(en %) 


SEMANAL 
ENE 
-25 
19 
54 
25 
18 
23 
24 
3,9 
22 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


analista de Scotia Valores 
Sociedad de Bolsa 


Expectativas. 

Además de comprar dólares, los 
inversores han decidido cubrirse 
de la devaluación apostando por 
las acciones. También están 
aquellos que siguen huyendo del 
corralito comprando en la Bolsa. 
Por los precios de los papeles 
más liquidos, como Pérez Com- 
panc, los financistas descuentan 
que el dólar se irá a un rango de 
2,40 a 2,60 pesos cuando reabra 
el mercado cambiario. Creo que 
sino se cumplen estas expectati- 
vas, las acciones bajarán. Por 
ahora, los financistas no compran 
acciones porque crean que la Ar- 
gentina está cerca de una reacti- 
vación: sino como cobertura es- 


na flexibilidad en el corralito, pero 

-no hay señales concretas hacia 
dónde se dirige la economía. Por 
este motivo, no se ven inversores 
extranjeros. Nadie quiere apostar 
en un país quebrado y que no tie- 
ne reglas de juego claras. Desde 
el punto de vista del mercado ac- 
cionario, lo único claro es que 
hasta ahora las grandes ganado- 
ras fueron las exportadoras y 
aquellas que tenían deudas muy 

- elevadas en dólares. El sector 
más castigado es el bancario por 
-la fuga de capitales que sufrieron 
las entidades y por la desconfian- 

- za. Por ahora se desconoce cuál 
será el futuro del sistema finan- 
ciero y por ese motivo las accio- 
nes bancarias siguen perdiendo 

 Elfuturo económico depende de 
dos cosas: una rápida recupera- 
ción qt nina Ian y del 
Son las claves para que se recu- 

: pere el consumo y se reactive la => 
industria local, que ha quedado - 
muy dañada por la crisis. 
Recomendación. - 

Todavía quedan muchos interro- - 
gantes sobre la suerte económi- 
ca. En este contexto es muy difí- - 
cil dar un consejo porque existen 
muy pocas opciones de inver- 
sión. Lo más seguro sería com- 
prar dólares. Sabemos que des- - 
de mañana habrá un mercado li- 
bre pero, supuestamente, acota- 
do por la falta de liquidez y las in- 


tervenciones del Banco Central. 
he at ae 
— Paridad con el dólar— 
PESO COMERCIAL 
PESO FINANCIERO _1,4000 
EURO 0,8734 
REAL 2,4600 


ORO Y DIVISAS — 14.210 
TITULOS 6.014 
TOTAL RESERVAS BCRA. — 20.224 
VARIACIÓN SEMANAL -1.405 
Fuente: BCRA 


Wim Duisenberag, titular del Banco Central Europeo. El banquero que vio nacer el euro deja el cargo “por razones de edad”. 


AFP 


DUISENBERG ANUNCIA SU RETIRO ANTICIPADO DEL BCE 


lla lucha por la sucesión 


im Duisenberganunció an- 
ticipadamente que en el 
mes de julio de 2003 deja- 


rá la presidencia del Banco Central 
Europeo, cargo que asumió en 1998 
con mandato por ocho años. El eco- 
nomista holandés fue elegido como 
primer jefe del banco continental tras 
una dura puja entre Alemania y Fran- 
cia, la cual habría cerrado con el com- 
promiso de que su sucesor fuera de 
origen francés. Si se cumplen esas pre- 
visiones, el actual presidente del Ban- 
co Central de Francia, Jean-Claude 
Trichet, será en julio del año próximo 
el nuevo titular del BCE. 

Hay versiones contradictorias sobre 
lo que negociaron a mediados de ma- 
yo de 1998 el presidente francés Jac- 
ques Chirac y el canciller federal ale- 
mán Helmut Kohl, y si ya entonces se 
preveía que Duisenberg no agotara 
por completo su mandato de ocho 
años, para ceder el puesto anticipada- 
mente a Trichet. Lo que Duisenberg 
dijo entonces en público fue, tal co- 
mo recordó esta semana en rueda de 
prensa en Maastricht, que podría 
abandonar el cargo antes de 2006 por 
razones de su edad. 

Más que los 68 años que el titular 
del BCE cumplirá el 9 de juliode 2003, 
parecieron pesar en la decisión y en su 
anuncio las especulaciones que se ha- 
bían echado a rodar sobre su perma- 
nencia en el cargo. Duisenberg nunca 
ha admitido en público haber acorda- 
do con Chirac que entregaría el sillón 
a Trichet, un banquero central muy 
respetado, que tiene aún una cuenta 
pendiente con la Justicia gala por su 
responsabilidad en el control de las 
cuentas del banco Credit Lyonnais. 

La primera definición del sucesor de 
Duisenberg les corresponde, formal- 
mente, a los ministros de Finanzas de 
la Unión Europea. Posteriormente, la 
cuestión pasará a consideración del 
Parlamento Europeo. Finalmente, se- 
rán los jefes de Estado de la UE los que 
aprueben al candidato, una vez que el 
máximo órgano rector del BCE, el co- 
mité ejecutivo, haya analizado formal- 
mente al presidente electo. Estos pro- 
cedimientos pueden durar varios me- 
ses, lo que supondría una paralización 
en la cúpula del BCE, aunque resulta 
más preocupante la pérdida de credi- 


El economista holandés informó que en julio 
de 2003 deja la presidencia del Banco Central 
Europeo. Francia reclama el cargo. 


bilidad y prestigio que puedan gene- 
rar los debates más o menos virulen- 
tos sobre un candidato idóneo. 

Los expertos han coincidido en que 
Francia tiene ganado el “derecho de 
sucesión” tras haber declinado a Tri- 
chet en 1998. Por otra parte, el vice- 
presidente del comité ejecutivo del 
BCE, Christian Noyer, concluirá su 
mandato de cuatro años el 31 de ma- 
yo próximo. El gobierno galo habría 
renunciado a imponer un sucesor de 
Noyer y en cambio habría apostado 
todassus fichasala presidencia del ban- 
co. Pero la opción encierra el riesgo de 


que Francia se quede sin representa- 
ción en la cumbre del BCE, si Trichet 
resultara impugnado por las cuestio- 
nes judiciales que lo involucran. 

El euro se ha depreciado en más de 
un 25 por ciento con respecto al dó- 
lar desde su creación como moneda 
de cálculo, en enero de 1999. Duisen- 
berg sostuvo el jueves que su dimisión 
anticipada también buscaba benefi- 
ciar a la moneda continental. No ha 
sido usualmente ese el efecto de sus 
comentarios, cada vez que intentó in- 
fluir a favor de la cotización de la di- 
visa única europea. Bl 


AVANZA LA SIEMBRA DE LA GRUESA 


POR ALDO canzón 


AUS! la ome , 


prácticamente paralizada, con una semana que se 
fue en discusiones entre los exportadores yel Go- 

bierno a propósito de la liquidación de los reinte- 

«gros por el IVA, el sector productivo continúa con 


de cereales sigue 


al mundo 


Ml El grupo de los siete países 
más industrializados (G7) in- 
tentará este fin de semana re- 
forzar la confianza de la gente 
y los mercados en una reacti- 
vación de la economía mun- 
dial, durante una reunión mi- 
nisterial en una zona cercana a 
Ottawa y cinco.meses después 
de los atentados contra Esta- 
dos Unidos. 


E Standard 4 Poor's otorgó el 
anhelado grado de inversión a 
la deuda soberana de México 
en moneda extranjera de largo 
plazo, que pasó a BBB-menos 
desde BB-más, en una medida 
largamente anticipada que 
abre el país latinoamericano a 
nuevos inversores. 


Ml Los reclamos de beneficios 
por el seguro de desempleo en 
Estados Unidos disminuyeron 
en 15.000, fijando una cifra 
ajustada de 376.000 reclamos 
para la semana que concluyó 
el 2 de febrero, informó el De- 
partamento del Trabajo. 


Sin precio para los cereales 


la siembra de los granos gruesos, que en esta. 


campaña tendrá otro: importante sumento, Los cul 


tivos oleaginosos, particular- =S 
mente soja y girasol, fi inalizan. 
con un incremento del 5 por 
ciento en términos de superfi- 
cie, con respecto a la campaña 
anterior. Se estima que la can- 
tidad de hectáreas utilizada pa- 
ra la soja fue, esta vez, de 11,3 
millones, mientras que el gira- 
sol demandó 2,02 millones de 
hectáreas. 

Las disminuciones más significativas se darán 
en el maíz y el maní. En el primer caso, el área de 
cultivo caerá un 22 por ciento, con una previsión 
de implante sobre 2,5 millones de hectáreas, más 
que nada, debido a las dificultades climáticas que 
últimamente tuvieron el oeste bonaerense y parte 
de Santa Fe y Córdoba. 

La Secretaría de Agricultura estima que la pro- 


El maní, uno de los bc cultivos de Cór- 


doba, se sembrará sobre 223 mil hectáreas sola- 


Hi mente, lo que representa una 

$» caída del 11 por ciento con res- 
e pecto al año agrícola anterior. 

En este caso, lo que redujo la 
¿ intención de siembra fueron las 
% estimaciones de un precio más. 
— S bajo para el producto durante. 
- este año. 4 

¿ Auncontodos los problemas 
por los que atraviesa, el sector 
úniaas sigue siendo el más competitivo 
de la Argentina. En un mal año, como el 2001, sus 
exportaciones crecieron un 2,4 por ciento, con un 
incremento del 13 al 20 por ciento en las compras 
del sudeste de Asia, el mayor demandante mun- 
dial de alimentos. Y mañana, cuando se reabran 
los mercados, la estabilidad del tipo de cambio de- y 
penderá, fundamentalmente, de que los exporta- 
dores liquiden parte de los dólares que retienen. 
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Desbancarizar 


ara unos en el banco el dinero está más 
Pes: que en casa. Para otros, al ban- 

co se llevan cheques o pagarés muy di- 
versos y se convierten en dinero fresco. Para 
otros, son fuentes de recursos para producir o 
consumir por montos mayores que la dispo- 
nibilidad inmediata. En suma, instituciones 
que reciben depósitos, por los que son deu- 
doras, a distinto plazo (a la vista, de ahorro, a 
plazo fijo); y otorgan préstamos, de los que 
son acreedoras, también a plazos varios (ade- 
lantos en cuenta corriente, préstamos perso- 
nales, para consumo o producción). Podría 
pensarse que un préstamo a corto plazo, que 
espera recuperar más rápido, el banco debiera 
darlo con fondos colocados en depósitos a 
corto plazo, y hacer lo propio con los présta- 
mos a largo plazo. Ello es erróneo. Un esqui- 
mal, cuando entrega su mujer para que la 
disfrute un visitante, al cabo de un tiempo 
recibe de vuelta la misma mujer, acaso algo 
más contenta. Pero el dinero en cada transac- 
ción “se consume”, en el sentido que quien 
lo entrega lo pierde de vista. Si la transacción 
es un depósito bancario, jamás el depositante 
puede esperar que al cabo de un tiempo el 
banco le devuelva el mismo billete que le en- 
tregó inicialmente. La deuda del banco se sal- 
da devolviendo una cantidad de dinero igual, 
no los billetes originales. Todas las piezas 
monetarias son intercambiables entre sí, o 
fungibles, término que viene de debate sobre 
la usura, en la antigua Roma. Por ello, toda 
pieza monetaria que ingresa al banco va a la 
misma bolsa que respalda sus préstamos o los 
retiros de depósitos. El salario, por su natura- 
leza, pasa en su totalidad y en un solo acto, 
del empleador al bolsillo del empleado, ya se 
pague en efectivo o con cajero automático. 
En noviembre ocurrió el default bancario, 
que se ocultó. El febril Cavallo pensaba: “éste 
es mi fin”. Y así como respaldó la reconver- 
sión de la deuda con la recaudación tributa- 
ria, ideó respaldar la deuda de los bancos con 
los salarios del país, bancarizándolos. Pero 
¿cómo comer y no usar el salario? Fijó en 
$1000 lo gastable en el mes, en 4 cuotas de 
250. El primer retiro dejaba en la bolsa del 
banco 75% de mil, el segundo 50%, etc., 
además del excedente sobre mil. El resultado 
se vio: lo que les pasa a los bancos le pasa al 
salario. Una sana política bancaria impone 
no solo permitir el retiro del salario íntegro, 
sino desbancarizar el salario, hasta que se 
pueda volver a confiar en los bancos. Al 


El Plan Insustentable 


por poner sólo dos ejemplos de entida- 

des extranjeras, no presentaron recur- 
sos de amparo ante la Justicia para romper el 
corralito? ¿Por qué no publicitan que, para 
cumplir con su clientela, compran los plazos 
fijos entregando dólares billetes? La idea que 
dejan correr, amplificada por mercenarios de 
la información, es que la banca extranjera de- 
volvería los depósitos si el Estado se lo permi- 


p: qué los bancos Citibank o HSBC, 


tiera. Las casas matrices abandonaron sus fi- 


> líales en Argentina y no destinarán ni un dó- 
lar para devolver el dinero alos ahorristas. Só- 
lo se trata de una campaña de marketing, Das 
«sada en la fantasía colec- e : 


“cow, al estrechar el co- 
tralito, congeló la situa- 
-ción, a un costo eleva- 
dísimo en términos de - 
fluidez. en la cadena de - 
pagos y, porlo tanto, en 


7 


co Central, Mario Blejer, cuando pronosticó 
que habrá inminentes fusiones y cierres de en- 
tidades. : 

La versión IV del corralito empezará a fun- 
cionar está semana junto a la liberación del 
mercado de cambio. Sin apoyo externo, Re- 
mes Lenicov se lanzó al vacío sin saber si aba- 
jo lo esperan con una red o si lo mirarán có- 
mo se estrella. La flexibilización de las restric- 
ciones al movimiento del dinero colocado en 
el sistema implica una liberación potencial de 
unos 20 mil millones de [ pesos. Con el goteo 
de retiros y las nuevas excepciones habrá una 
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Raúl Prebisch 


ació en San Miguel de Tucumán, un 19 
N de abril. Inició a los 17 el doctorado en 

Ciencias Económicas (UBA), que no 
concluyó por acceder a un cargo docente. En 
1919-20 leyó a Marx y siguió a Juan B. Justo y 
Augusto Bunge. Colaboró con Alejandro Bun- 
ge. Se diplomó de contador público y luego re- 
cibió doctorados honorarios. Viajó a Australia 
y Nueva Zelanda (1923-4) para observar el 
impuesto a los réditos, que implantaría en 
1932. En 1925-7, se lo designó vicedirector 
nacional de Estadística. En 1927 organizó la 
Oficina de Investigaciones Económicas del 
Banco de la Nación, que condujo hasta 1935. 
Bajo José Félix Uriburu estudió la viabilidad 
de un banco central. En 1932 fue invitado por 
la Sociedad de Naciones a la Comisión prepa- 
ratoria de la Conferencia Económica Mundial. 


En 1933 fue la figura técnica del convenio Ro- 


ca-Runciman, firmado el 19 de mayo. Allí co- 
noció las propuestas de Keynes sobre política 
expansiva, que aplicó en noviembre de 1933 


en el primer plan keynesiano del país, con res- 
paldo de los ministros Pinedo y Duhau. Dise- 


ñó el Banco Central en 1934 por encargo de 
Pinedo, y fue su primer gerente general, de 
1935 a 1943. En ese lapso organizó la investi- 


gación económica, ideó la primera política an- 


ticíclica, propuso un modelo del ciclo econó- 
mico argentino, elaboró un plan de reactiva- 
ción basado en los eslabonamientos entre sec- 


tores productivos, inició la medición del ingre- 


so nacional y organizó un sistema de capacita- 
ción de funcionarios en Harvard. Luego de la 
revolución de 1943, sin haber presentado su 
renuncia, ella le fue aceptada en septiembre. 
Su salida le llevó a conocer América Latina y 
sus problemas. Su pensamiento abandonó los 
grandes agregados de Keynes y abrazó una vi- 
sión estructural. Elaboró el enfoque centro-pe- 
riferia. Profesor adjunto (UBA) desde 1925 y 


titular desde 1930, fue obligado a renunciar en 


1948 por orden del presidente Perón al decano 
Pascali, por negarse a aportar al Monumento 
al Descamisado y a opinar sobre el Plan Quin- 


quenal. Invitado por la ONU, en 1949 se inte-. y 


gró a la Comisión Económica para América 
Latina (1948). Su estudio El desarrollo econó- 
mico de la América Latina y algunos de sus prin- 
cipales problemas fijó la tesis Prebisch-Singer y 
la llevó a la Secretaría de la CEPAL en 1950 
(hasta los 62, edad jubilatoria en la ONU). En 
1963-9 dirigió la UNCTAD y luego el ILPES, 
en Santiago de Chile. Fue propuesto al Premio 
Nobel en Economía. Al 


A continuación, algunas afirmaciones dig- 
nas de recordar: 
1 “La convertibilidad y, particularmente, la de- 
terminación de mantenerla a pesar de las pre- 
siones a que fuera sometida, constituyó el 
marco en el cual se logró la modemización, li- 
beralización y apertura del país.” 
1 “Es incontrovertible que la adópción de la 
convertibilidad era evidentemente la única 
elección factible, y el éxito alcanzado es una 
prueba de que la decisión fue la correcta.” 
m “¿Es necesario hacer ajustes? La respuesta 
es claramente negativa. La convertibilidad pue- 
de y debe ser sostenida...” ¿Cómo? “Con la 
puesta en práctica de políticas que fortalezcan 


DOS cconimiasos as 


la confianza del mercado y que mejoren los ni- 
veles de competitividad a través de mecanis- 
mos alternativos a la devaluación..., mantener 
la disciplina fiscal..., reducir los costos de pro- 
ducción..., ajustar los precios relativos sin ne- 
cesidad de una devaluación... Es necesario 
además aumentar la flexibilidad laboral.” 

1 El éxito en la misión de “completar el proce- 
so de modernización del país no es factible sin 


el ancla de confianza que ofrece la convertibi- 
lidad”. 

Todas estas aseveraciones pertenecen a 
Mario Blejer, actual presidente del Banco Cen- 
tral. Las publicó en Clarín el 12 de abril último, 
en ocasión del décimo aniversario de la con- 
vertibilidad, cuando todavía era alto funciona- 
rio del Fondo Monetario. Después Domingo 
Cavallo lo traería como vice del BCRA, y aho- 
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ra, tras la renuncia de Roque Maccarone, se 
encarga del sepelio del régimen al que dedicó 
tantos elogios. 

En su nota, Blejer se hace eco del enfoque 
bipolar, según el cual sólo los regímenes cam- 
biarios extremos son viables: o bien una con- 
ventibilidad con tipo de cambio fijo, o una flota- 
ción limpia, sin intervención de la autoridad 
monetaria. Ante esa opción, él toma claramen- 
te partido por la convertibilidad. Pero, en los 
hechos, ahora tendrá que resignarse a la flota- 
ción sucia, interfiriendo en el libre juego del 
mercado. ¿Sirven de algo las convicciones 
personales, o todo estará dominado por el 
pragmatismo? Hl 
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